
Honda Power Equipment Warum unterstützt Honda das QMF Konzept?

• Honda ist Fachhandelslieferant

• Der Fachhandel ist nur so lange interessant, wie er als 
strategische Größe vorhanden und berechenbar ist

• QMF hat das gleiche Ziel wie das Honda eigene 
Händlernetzentwicklungsprogramm

• QMF bietet große Chancen für den Fachhandel

• Qualitätssiegel soll Position des Motorgeräte-Fachhandels 
stärken

• Teilnahme an mehreren Workshops zur Entwicklung QMF

• Erläuterung der QMF-Zertifizierung im Honda Gartenkatalog

Wie unterstützt Honda das QMF Konzept?

• Identifikation der QMF zertifizierten Händler in der   
Händlersuche auf www.honda.de

Wie unterstützt Honda das QMF Konzept?



• Implementierung des QMF-Gedankens bei Honda Partnern 
sowie gezielte Ansprache/ Ermutigung zur Zertifizierung

• Verteilung der QMF-Flyer und Kennzeichnung des 
Messestands als QMF- Fachhandelslieferant

• Integration des QMF-Logos in die Werbematerialien von 
zertifizierten Händlern (soweit vom Händler gewünscht)

• Unterstützung des Händlers bei der Nutzung der QMF-
Materialien

•Finanzielle Unterstützung

Wie unterstützt Honda das QMF Konzept? Herausforderung an alle Fachhandelslieferanten

Gemeinsam mit dem Handel den Vertriebskanal „Fachhandel“
unterstützen, stärken und attraktiver machen, damit unser
Vertriebskanal und damit auch wir eine Zukunft haben.

• Aufforderung zur Zertifizierung (Projekt für AD)

• Finanzielle Unterstützung 2009 und 2010

• Kenntlich machen der zertifizierten Händler in den
Händlerverzeichnissen der Lieferanten (auch www)

„Die QMF-Fachhändler garantieren hohe 
Qualitätsstandards und lassen die Leistungsfähigkeit ihres 

Unternehmens durch umfassende Prüfungen externer 
Institute regelmäßig bestätigen.

Der Kunde steht bei QMF-Fachhändlern im Mittelpunkt !“
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